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MỞ ĐẦU 
 

1. Tính cấp thiết của đề tài 

Hợp đồng là sự thỏa thuận của các bên về việc xác lập hoặc thay đổi hoặc 

chấm dứt quyền và nghĩa vụ pháp lý của các bên
1
 nhằm đạt đến những mục tiêu 

nhất định. Để giao kết và thực hiện hợp đồng, một trong những yếu tố mà các bên 

phải làm rõ đó chính là đối tượng của hợp đồng. Với bản chất là tài sản/hàng hóa 

phải giao hoặc công việc/dịch vụ phải làm, đối tượng hợp đồng không chỉ giúp cho 

các bên đạt được mục tiêu khi giao kết hợp đồng, mà còn là một trong những căn cứ 

giúp các bên có cách thức, biện pháp phù hợp để kiểm soát quá trình chuyển 

giao/thực hiện đối tượng ấy. Thực tế cho thấy, không xác định được chính xác đối 

tượng hợp đồng sẽ đồng nghĩa với việc chuyển giao tài sản/hàng hóa hoặc việc thực 

hiện công việc/cung ứng dịch vụ không diễn ra theo đúng mong muốn của các bên 

khi xác lập quan hệ hợp đồng. Ở góc độ quản lý nhà nước, việc ghi nhận chính xác 

đối tượng hợp đồng sẽ giúp nhà nước lựa chọn cách thức tác động phù hợp đối với 

mỗi quan hệ hợp đồng, thông qua đó kiểm soát, bảo hộ quyền và lợi ích hợp pháp 

của các bên, lợi ích của xã hội một cách hiệu quả tương ứng với bản chất của mỗi 

loại giao dịch/hợp đồng cụ thể.  

Với bản chất như trên, có thể khẳng định đối tượng của hợp đồng là “hạt 

nhân”, là “linh hồn” của mỗi bản hợp đồng và là một giá trị mà mỗi bên hướng đến 

khi tham gia quan hệ hợp đồng, giúp họ đạt được mục đích khi giao kết hợp đồng.  

Trong hoạt động thương mại, việc xác định chính xác đối tượng hợp đồng 

không chỉ có ý nghĩa đối với thương nhân mà còn có ý nghĩa đối với nhà nước trong 

quá trình điều tiết hoạt động thương mại. Ý nghĩa này càng thể hiện rõ rệt trong 

những quan hệ hợp đồng mà đối tượng hợp đồng không đơn thuần chỉ là tài 

sản/hàng hóa hữu hình hay công việc/dịch vụ cụ thể, trong đó hợp đồng nhượng 

quyền thương mại là một điển hình. Sở dĩ nói như vậy là vì, với bản chất là hoạt 
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động chuyển giao cách thức kinh doanh, bên nhượng quyền và nhận quyền cùng 

kinh doanh chung một sản phẩm với phương thức như nhau, cùng sử dụng chung 

danh tiếng mà bên nhượng quyền đã dày công vun đắp, đối tượng chuyển giao trong 

quan hệ nhượng quyền không phải là hàng hóa/dịch vụ có thể xác định được một 

cách đơn giản. Điều đặc biệt là đối tượng chuyển giao (phương thức kinh doanh) 

trong quan hệ nhượng quyền không phải là hàng hóa như trong hợp đồng mua bán 

hàng hóa bởi các bên không hề chuyển giao quyền sở hữu đối tượng đó cho nhau, 

cũng không phải là dịch vụ mà bên nhượng quyền cung ứng cho bên nhận quyền, 

bởi bên nhượng quyền chỉ cam kết cho bên nhận quyền sử dụng danh tiếng, cách 

thức kinh doanh của mình để cung ứng sản phẩm ra thị trường, mà không cung ứng 

bất cứ dịch vụ nào cho bên nhận quyền. 

Cụ thể, đối tượng chuyển giao (quyền thương mại) mà bên nhượng quyền 

chuyển giao cho bên nhận quyền là một tập hợp các yếu tố có sự kết hợp nhuần 

nhuyễn với nhau tạo nên “thương hiệu” của sản phẩm mà bên nhượng quyền cung 

ứng, bao gồm (i) các yếu tố của quyền sở hữu trí tuệ như tên thương mại, nhãn hiệu, 

bản quyền, chỉ dẫn địa lý, bí mật kinh doanh và những yếu tố mang tính chất của 

quyền sở hữu trí tuệ như bí quyết kinh doanh, khẩu hiệu kinh doanh, phong cách 

phục vụ và (ii) các yếu tố khác tạo nên bản sắc riêng của phương thức kinh doanh 

nhượng quyền khi được sử dụng kết hợp với các yếu tố sở hữu trí tuệ nêu trên, như: 

đồng phục nhân viên, cách thiết kế, bài trí cửa hàng… 

Việc xác định đúng đối tượng của hợp đồng nhượng quyền là một trong 

những yếu tố giúp cho bên nhượng quyền tiến hành các biện pháp kiểm soát bên 

nhận quyền trong việc sử dụng mô hình kinh doanh mà bên nhượng quyền đã 

chuyển giao. Đồng thời, giúp nhà nước điều tiết hợp lý, hiệu quả những quan hệ 

kinh tế có liên quan đến việc chuyển giao quyền thương mại trong quan hệ nhượng 

quyền. 

Nhận thức được tầm quan trọng của việc xác định đối tượng của hợp đồng 

nhượng quyền thương mại, Luật Thương mại 2005 với tư cách là luật điều tiết trực 

tiếp hoạt động nhượng quyền đã ghi nhận một cách gián tiếp đối tượng của hợp 
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đồng thông qua khái niệm hoạt động nhượng quyền thương mại tại điều 284. Theo 

đó, Luật Thương mại đã chỉ ra đối tượng của hợp đồng nhượng quyền theo hướng 

liệt kê bao gồm hai bộ phận, đó là các yếu tố sở hữu trí tuệ và các yếu tố khác. Tuy 

nhiên, cách thức xác định đối tượng của hợp đồng nhượng quyền được quy định 

trong Luật Thương mại cũng bộc lộ một số hạn chế rất lớn, đó là: (i) không mô tả 

được đầy đủ các yếu tố cấu thành nên đối tượng chuyển giao giữa bên nhượng 

quyền và bên nhận quyền. Đồng thời, (ii) không thể hiện được mối quan hệ khăng 

khít, nhuần nhuyễn giữa các yếu tố cấu thành nên đối tượng của hợp đồng nhượng 

quyền trong một chỉnh thể thống nhất. Với quy định này, Luật Thương mại với tư 

cách là Luật định danh các hoạt động thương mại nói chung cũng như hoạt động 

nhượng quyền nói riêng đã không phát huy được một cách tối đa chức năng của 

mình trong việc xác định rõ ràng, chính xác đối tượng của hợp đồng nhượng quyền 

thương mại.  

Ở khía cạnh Luật Sở hữu trí tuệ, với tư cách là luật bảo hộ các yếu tố được 

chuyển giao trong hợp đồng nhượng quyền, với những quy định hiện hành, Luật Sở 

hữu trí tuệ vẫn chưa thể hiện được đúng vai trò của mình trong việc bảo hộ đối 

tượng được chuyển giao trong quan hệ nhượng quyền thượng mại, hạn chế này thể 

hiện ở hai khía cạnh sau:  Một là, Luật Sở hữu Trí tuệ mới chỉ xây dựng được cơ 

chế bảo hộ đối với một bộ phận đối tượng chuyển giao trong hợp đồng nhượng 

quyền, đó là các yếu tố sở hữu trí tuệ như tên thương mại, nhãn hiệu, sáng chế, kiểu 

dáng công nghiệp, bản quyền…còn những yếu tố khác như bí quyết kinh doanh, 

khẩu hiệu kinh doanh, cách thức bài trí cửa hàng, phong cách phục vụ của nhân 

viên…lại chưa có cơ chế để bảo hộ; Hai là, ngay cả với những yếu tố sở hữu trí tuệ 

cấu tạo nên đối tượng của hợp đồng nhượng quyền đã được bảo hộ, thì Luật sở hữu 

trí tuệ cũng chỉ bảo hộ chúng một cách rời rạc, theo từng yếu tố một cách độc lập 

mà không thể hiện được mối quan hệ nhuần nhuyễn theo đúng bản chất của đối 

tượng chuyển giao trong hợp đồng nhượng quyền. Hệ quả là, cả bên nhượng quyền 

và bên nhận quyền đều có khả năng đứng trước những rủi ro. Cụ thể: 

Đối với bên nhượng quyền, có hai rủi ro cơ bản mà bên nhượng quyền phải 


